
■新規のお客様獲得を支援

店舗周辺のマーケット特性を把握することで、効果的な販促活動を

支援します。

■店舗の課題を発見

マーケット特性や顧客情報、見込み客情報等をレポートで

アウトプットすることで課題の発見を支援します。

■顧客への効率的アプローチを支援

顧客の情報をデータ化することで効率的な顧客フォローを行えます。

■自動車販売店にかかわるデータを一元管理

商圏情報、顧客情報、見込み客情報等自動車販売店にかかわる

データをGIS（地理情報システム）上に一元管理できます。

MC‐CAR/営業活動支援
GIS（地理情報システム）による

自動車販売店の営業活動支
援



こんなお悩みはありませんか？

店舗及び周辺情報から店舗の課題を発見！

店舗にかかわる情報について——

・ターゲットエリアにどんな人が住んでいるのかがわからいので、販促効果があまりないような....
・チラシやDMを投函したけど効果がわからない....
・営業活動の情報が分散していて、調べるのが面倒、簡単に把握したいが....
・店舗の課題が簡単にわかる仕組みをつくりたいが....

●店舗特性の把握 ■販売促進を考えるために店舗周辺にどんな人が住んでいるのかを簡単に知りたい

■顧客管理を地図上で効率的に行いたい
■どんなところからお客様が来店しているかを地図上で把握したい
■ひとつのツールで営業活動を管理したい

●課題の抽出 ■お店の課題を総合的に抽出したい

こんなときにおすすめです

プライバシーマーク使用許諾事業者
（許諾番号12390002(11)

JISQ15001:2006準拠）

■お問い合せ

株式会社マーケティングセンター

〒170-0005 東京都豊島区南大塚3-30-4ウイステリア南大塚ビル

TEL: 03-5391-2515 FAX: 03-5391-2506

◆会社HP： http://www.mc-com.co.jp
◆E-mail： info@mc-com.co.jp

MC‐

商圏特性を把握

顧客分布を把握

競合状況を把握

見込み客を把握

MC-MAP 課題を発見！


